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Freudenberg Simrit, Spezialist für
industrielle dichtungs- und
schwingungstechnische Lösungen

mit Hauptsitz in Weinheim in Deutsch-
land, hat gemeinsam mit LearnChamp
Consulting eine Web-basierte Trainings-
lösung für das Händlernetzwerk von
Simrit realisiert. Der Dichtungsspezialist
macht damit E-Learning zum wesentli-

chen Bestandteil der fachli-
chen Qualifizierung seiner
Partner im Handel und
investiert gezielt in den Aus-
bau dieses Vertriebskanals.
„Wir sind international
führend in der Dichtungs-
technologie und bei den
damit einhergehenden Ser-
vices. Daher ist für uns eine
Differenzierung im Vertrieb
durch flexible Qualifizie-
rung und Zertifizierung der
Händler ebenso wichtig wie
ein einheitlich hoher Aus-
bildungsstandard in unse-
rem international vertrete-
nen Händlernetz“, sagt José
Caro, Leiter Handel Europa
bei Simrit. E-Learning-
Module in mehreren Spra-
chen ergänzen nun die
bereits bestehenden Semi-
nare der Simrit Akademie.

E-Learning-System mit meh-
reren Bildungslevels. Im ersten
Schritt wurde die Grund-
ausbildung für die Händler,
das so genannte „Standard
Level“, umgesetzt. Die The-

menschwerpunkte sind Werkstoffkunde,
Produktwissen aus der Anwendungs-
technik sowie Tools im Verkaufsalltag.
Die Einführung von E-Learning in weite-
ren Levels ist bereits in Planung.

Zum Einsatz kam die Software des
Learning Management System-Anbie-
ters SumTotal Systems, mit der die
Inhalte verwaltet werden. LearnChamp
hat diese Software konfiguriert und

implementiert. Die Anwender, das heißt
die Partnerfirmen und Händler von Sim-
rit, kommen vor allem mit den Lernin-
halten und Abschlusstests in Kontakt,
die von den LearnChamp-Spezialisten
mit Adobe Flash Professional program-
miert wurden. In Onlinetests wird das
erlernte Wissen überprüft, die Ergebnis-
se fließen in Zertifizierungen ein. Die
fachlichen Themen sind mehrsprachig
so aufbereitet, dass sie auch für interne
Trainingszwecke bei Simrit verfügbar
sind.

Die Web-basierte Simrit Trainingslö-
sung erstreckt sich derzeit über ganz
Europa. Das System ist seit 2008 im Ein-
satz und wird sukzessive um weitere
Sprachen ausgebaut. Mit Englisch und
Spanisch sollen etwa auch Händler in
den USA adressiert werden. Zusätzlich
sollen nach dem „Standard Level“ nun
auch neue Kurse für den „Advanced
Level“ umgesetzt werden. 

„Das Projekt ist für viele Unterneh-
men mit Partner- und Händlerstruktur
wegweisend, da durch vertriebsorien-
tiertes E-Learning eine geographisch
weit verteilte und mehrsprachige Ziel-
gruppe effizient adressiert und gezielt
gefördert werden kann“, zeigt Michael
Repnik, Geschäftsführer von Learn-
Champ, die Vorteile eines Learning
Management Systems auf.
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Dichtes Wissensnetz
Der Wiener E-Learning-Spezialist LearnChamp Consulting implementiert 
eine Learning Management-Lösung für den Dichtungs-Anbieter Simrit.

LearnChamp Consulting ist ein unabhängiges Beratungsunternehmen für Learning,
Performance und Collaboration mit Sitz in Wien. Das Unternehmen unterstützt seine
Kunden von der Strategie über die Implementierung bis hin zur laufenden Betreuung.
Konzeption und Produktion von Content runden das Portfolio ab. Zu den Kunden
zählen Unternehmen wie bauMax, Erste Bank, Europäisches Patentamt, die OMV
und Rewe Group Austria.

Über LearnChamp Consulting

Michael Repnik,
LearnChamp: „Durch
vertriebsorientiertes 
E-Learning kann eine
geographisch weit ver-
teilte Zielgrup-
pe gezielt
gefördert
werden“

Web-basiertes E-Learning-System unterstützt 
Simrit-Händler europaweit


